DIE LEUCHTTURME
IM DEUTSCHEN
FENSTERMARKT.

Marktflihrer und starke Marken sind wie Leuchttiirme. Sie bilden den
Orientierungsmalstab flir Kunden und Wettbewerber — im Hinblick auf
Preis, Qualitat, Technologie und Service. Der deutsche Fenstermarkt ist
ultraregional. Etwa 15.000 Produzenten und Handler in 400 Kreisen und
Stadten sorgen in jeder Region fiir eine eigene Wettbewerbskonstellation.
Mit der richtigen Strategie und der konsequenten Digitalisierung deines
Marketings helfen wir dabei, dein Unternehmen zum Leuchtturm deiner

Region zu machen.

EIN BLICK AUF DEN
GESAMTMARKT.

Von oben betrachtet (makrodko-

nomisch) gibt es im deutschen

Markt fir Fenster, Haustdren,

Wintergarten und Fassaden keine
Marktteilnehmer, die liber eine

dominierende Marktstellung

verfligen. So wiirden die gréRten

deutschen Fensterproduzenten mit

ihren Marktanteilen von unter 1%,

in anderen Branchen allenfalls als
Nischenanbieter gelten. (Zum Vergleich:

der Marktanteil der Marke VW im deutschen
Markt fiir Automobile betragt liber 17%!)
GroRe Fensterhersteller mit guten Handels-
konzepten entfalten allenfalls punktuell Kraft,
unter der Voraussetzung eines starken regionalen Partners.

Marken von Komponenten- oder Profilherstellern eignen sich generell nicht fir

die Vermarktung der Endprodukte, da der Anteil am Gesamtnutzen als auch an

der Wertschopfung zu gering ist und im Kaufentscheidungsprozess zumeist nicht
signifikant genug. Trotz vieler Versuche und Initiativen: Betrachtet man den deutschen
Fenstermarkt von oben, fehlt es nach wie vor an echten Marktflihrern mit klar positio-
nierten omniprasenten Marken — weit und breit sind keine Leuchttiirme erkennbar.

Elevate setzt dabei auf die Kraft der Gemeinschaft:
Erfolgreiche, mittelstandische Fensterbauunternehmen,
die nicht direkt miteinander konkurrieren, aber oftmals
vor ahnlichen Herausforderungen stehen.

DER LEUCHTTURM LEUCHTET
IN DER REGION.
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festmachen. Nach unserem Verstiandnis setzt echtes
Impulse innerhalb des definierten Heimatmarktes: =
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ELEVATE IST DIE LOSUNG
FUR MITTELSTANDISCHE
FENSTERBAUBETRIEBE
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Elevate verbindet die Vorziige eines agilen Start-up’s mit dem Knowhow qualifizierter
Branchen- und Digitalisierungsexperten. Bei Elevate triffst du auf Marketing-
Spezialisten mit iber 20 Jahren Erfahrung im Fenstermarkt — mit zahlreichen
Referenzen und erfolgreichen Projekten vom Handwerksbetrieb bis hin zur
Profilindustrie. Hinzu kommen Digitalisierungsprofis, mit umfassender Erfahrung in der
IT-Branche und speziellem Wissen liber datenbasiertes Marketing und Marketing-
Automation sowie ein junges Team von Online-Managern und Digital-Marketing-
Experten.

AM BESTEN, WIR LERNEN
UNS KENNEN!

Elevate ist die digitale Marketinglosung fiir
mittelstandische Fensterbaubetriebe. Lerne
unsere Experten kennen und lass dir unsere
Losung vorstellen.



https://www.elevate-solutions.de/kontakt



